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Remissvar angaende Kulturdepartementets betankande Kreativa Sverige!
Nationell strategi for framjande av hallbar utveckling for foretag i kulturella
och kreativa branscher

Exportkreditnimnden (“EKN”) har genom remiss den 13 september 2022 givits
tillfalle att lamna synpunkter pa Kulturdepartementets betankande Kreativa Sverige!
Nationell strategi for framjande av hallbar utveckling for foretag i kulturella och
kreativa branscher, SOU2022:44 (Ku2022/01357).

EKN har valt att lamna kommentarer endast pa nagra av de synpunkter och forslag i
utredningen som nérmare berér EKN.

EKN 4&r en statlig myndighet som har regeringens uppdrag att framja svensk export
och svenska foretags internationalisering. EKN:s garantier ar en slags forsakring som
skyddar exportforetag och banker mot risken att inte fa betalt, sa att de kan
genomfora fler sakra exportaffarer. Exporten kan vara saval varuexport som

tjansteexport.
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Strategiskt omrade 1 "Tydligt tvéirpolitiskt ansvar for kunskap, synergier och
samverkan”

EKN:s verksamhet finansieras enbart med garantitagarnas premier, vilka ska tacka
forsakringsersattningar och administrationskostnader. EKN ar alltsa inte statligt
finansierat.

EKN arbetar pa daglig basis mycket nara flera andra exportframjande myndigheter
och statliga bolag. Trots olikheter i uppdrag, organisation och finansiering sa ar den
gemensamma uppgiften att frimja svensk export tydlig och konkret och parterna
kompletterar varandra vél. Organisationerna har I6pande kontakt bade pa ledningsniva
och i det operativa arbetet som sker pa bred front, exempelvis inom ramen for regional
exportsamverkan (RES), och genom att vi delar lokaler pa vissa orter i Sverige och
slutligen i konkreta exportaffarer. EKN uppfattning ar att samarbetet mellan
exportframjarna fungerar mycket val.

Strategiskt omrade 2 “Férnyelse av rddgivning, kapitalforsérjning och
innovationsstod”

Utredningen pekar pa svarigheterna med kapitalforsorjning for foretag, inte minst for
sma och medelstora foretag som befinner sig i tidiga faser av en produktionscykel. En
forsvarande omstandighet ar att bankerna ofta kraver sakerheter for banklan, och att
dessa foretag i manga fall saknar tillgangar.

Att unga foretag kan ha svart att fa bankfinansiering ar nadgot som EKN kan bekrafta.
EKN har ett par olika typer av garantier som lamnas direkt till banker och andra
finansiarer. Med EKN:s garantier forsakras bankens risk pa det exporterande foretaget
avseende bland annat rorelsefinansiering och lan. EKN och banken delar normalt sett
lika pa risken, 50/50. Men for att underlatta for just den har typen av unga foretag att
hitta bankfinansiering har EKN nyligen lanserat en satsning under namnet
Exportspranget. Under Exportspranget kan banker och andra finansiarer lyfta av 75%
av risken hos EKN. Riskbeddmningen gors huvudsakligen pa prognoser for foretaget
snarare an bokslut. Utredningen anser att det statliga frimjandet av féretag och deras
export tenderar att sattas in forst nar det har borjat ske tillvaxt i féretagen, men for
denna garanti ska foretaget ha maximalt tre ars kommersiell forsaljning och foretaget
behover inte ha exporterat tidigare. For att EKN ska kunna stélla ut garanti maste det
dock finnas en exportplan framat.

Utredningen tar ocksa upp behovet och viljan hos de kulturella och kreativa foretagen
och branscherna att stalla om sin verksamhet till 6kad miljéomassig och social
héllbarhet. Aven detta behov &r ndgot som EKN har uppmarksammat och forsoker
stddja genom lanseringen under 2021 av Grén Garanti, ddr EKN kan lyfta av 80% av
risken fran banker och finansiarer nar de lamnar lan for exportféretagens grona
investeringar och verksamheter.

| utredningen foreslas att man bor utreda maéjligheterna till en svensk lanegaranti for
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mindre 1an med en risktéckning 80 — 90%. Nar det galler exportrelaterade lan som
EKN garanterar sa vill vi hanvisa till ovan namnda Exportspranget. Papekas bor att en
garanti med en hogre tackningsgrad &n 80% riskerar att utgora statligt stod enligt EU:s
statsstodsregelverk.

Strategiskt omrade 4 “Export, internationalisering och virdeskapande utomlands”
Utredningen menar att det exportframjande som finns idag till stod for
internationalisering och export, visar pa att foretag inom kulturella och kreativa
branscher inte nas av foretagsstod, lan och exportradgivning i samma omfattning som
andra branscher. Detta géller inte minst mikro- till sma féretag med globala
tillvéxtambitioner.

Sedan 2007 har EKN ett eget affarsomrade for sma och medelstora foretag som jobbar
mycket aktivt ut mot féretag, banker och olika naringslivsorganisationer runtom i
Sverige genom regionala team. EKN vander sig i sitt uppsdkande arbete till alla typer
av foretag i alla branscher. EKN:s kanaler for att na ut till foretagen ar dels genom
samarbete med andra exportfrdmjare, banker, lokala naringslivsorganisationer,
foretagssammankomster etc, dels genom tidningsartiklar och informationsbrev mm.
EKN tréffar ocksa foretag som har konkreta exportplaner i enskilda moten for att
diskutera affarer och ge rad.

Utredningen anser att EKN bor 6ka andelen kulturella och kreativa foretag i sina
portféljer till att motsvara minst foretagens andel i naringslivet. Utredningen drar
slutsatsen att endast en mycket liten del av EKN:s affarsvolym 2021 har gatt till
foretag inom kulturella och kreativa branscher.

EKN anser att utredningen inte ger en heltdckande bild av EKN:s garantigivning.
Huvuddelen av EKN:s kunder ar sma och medelstora foretag. Forklaringar till att
foretag i de kulturella och kreativa branscherna inte har samma andel av EKN:s
garantigivning som foretagens andel i naringslivet kan dels vara att manga av dessa
foretag inte exporterar pa tillvaxtmarknader, dels att de tillampar affarsmodeller och
betalningsvillkor for sina kunder som inte skapar behov av kreditforsakringar.

EKN har tva huvudsakliga inriktningar; garantier for finansiering samt garantier for
kundfordringar. Garantier for finansiering lamnas till banker och dér finns inga
begransningar vad géller till vilka marknader som exporten sker. EKN kan lyfta av
risker frn bankerna aven om exporten gar till narmarknaderna. Men det &r bankerna
som soker garantierna hos EKN och de maste bade vara intresserade av att dela risk
och darmed premier med EKN och vara beredda att ta en egen risk pa kredittagaren.
Denna garantigivning ar alltsa helt beroende av bankernas riskvilja. Detta géller
oavsett om det &r inom ett EIF-program eller inte.

Nér det galler den andra inriktningen, garanti for kundfordringar har EKN begransade
mojligheter att hjélpa till med riskavtackning. Garantin stélls ut direkt till exportren

och tacker risken for utebliven betalning i exportaffaren, beroende pa att koparen inte
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kan betala eller att pa grund av handelser i koparlandet. Statliga forsakringsgivare
inom EU, sasom EKN, far dock inte konkurrera med privata kreditforsékringsbolag
och det &r darfor inte tillatet for EKN att garantera export med kredittider under tva ar
till EU och andra rika OECD-lander. Sadana affarer utgor ca 85% av all svensk export
och sannolikt i minst lika hog grad vad galler exporten fran foretag i de kulturella och
kreativa branscherna. EKN é&r ett komplement till den privata kreditférsakrings-
marknaden och specialiserad pa export till tillvaxtmarknaderna. Ett flertal av EKN:s
kunder har en stor export till dessa marknader och star ocksa for en stor del av
garantivolymen.

Av dessa skal ar det rimligt att garantigivningen avseende foretag i de kulturella och
kreativa branscherna har en lagre andel hos EKN &n deras andel i naringslivet. Det ar
samma skal som gor att andra féretag har en stor andel av EKN:s garantigivning,
exempelvis foretag som exporterar industriutrustning och darfér erbjuder sina kunder
langa kredittider samt foretag med stor export pa tillvaxtmarknader.

Aven om huvuddelen av Sveriges exportforetag enbart séljer till marknader dar EKN
inte kan hjalpa till sa &r det en viktig uppgift for EKN att informera om hur man kan
salja till tillvaxtmarknader pa ett tryggt sétt och minimera risken for kundforluster.

Beslut om detta remissvar har fattats av generaldirektor Anna-Karin Jatko.
Foredragande har varit Margaretha Bergman.

Anna-Karin Jatko
Generaldirektor
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