Stockholm 6 maj 2022

Gallande: En mdjlighet till smaskalig gardsforsaljning av alkoholdrycker

Remissvar gallande utredningen "En mojlighet till
smaskalig gardsforsaljning av alkoholdrycker”

Stockholms Handelskammare ar en naringslivsorganisation som verkar for att géra den
svenska huvudstadsregionen till Europas basta. Stockholms Handelskammare grundades
1902 och ar Nordens aldsta handelskammare. Vara medlemsféretag anstaller tilsammans
omkring 500 000 mé&nniskor.

Harmed inkommer vi med vart remissyttrande géllande utredningen "En mdjlighet till
smaskalig gardsforsaljning av alkoholdrycker”.

Sammanfattning

Stockholms Handelskammare tillstyrker utredningens férslag om inférandet av en mgjlighet
for smaskaliga alkoholproducenter att salja alkoholdryck i anslutning till tillverkningsstallet.
Stockholms Handelskammare vill dock se en justering av forslaget sa fler typer av
producenter omfattas av mojligheten att salja egenproducerad alkoholdryck.

Bakgrund

Den 8 december 2021 presenterades utredningen En méjlighet till smaskalig
gardsforsaljning av alkoholdrycker av den sarskilda utredaren Elisabeth Nilsson.

| utredningen foreslas att gardsforsaljning av alkoholdrycker ska tillatas i anslutning till ett
betalt studiebesok eller féreldsning med anknytning till den aktuella produkten pa
tillverkningsstallet. Vidare begransas mangden dryck som far forsaljas genom ett antal
kriterier.

Reglerna foreslas trada i kraft 1 juli 2023 och galla i sex ar, det vill saga fram till 1 juli 2029.
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Synpunkter

Prissattningsreglering vid studiebesok skapar onodiga
tillampningsproblem

Utredningen foreslar att priset for det studiebesdk eller den forelasning som ska
erbjudas inte ska fa sattas lagre an sjalvkostnaden med ett skaligt paslag.

Stockholms Handelskammare staller sig fragande till om den typen av prisreglering
kravs for att bibehalla folkhalsan. Det bor i stallet lamnas fritt till tillverkaren att
besluta om pris utifrén den modell man sjalv finner lamplig.

Det finns en betydande risk att prissattningsregeln for studiebesok foérsvarar
tilldmpningen av lagstiftningen for tillverkare och tillsynsmyndigheter. Hur bedéms
exempelvis vad som ar ett skéligt paslag? Har lamnar utredningen och lagtexten
ytterst lite ledning. Det finns inte heller nagon legaldefinition av skéligt paslag att
anvanda sig av vid tolkning.

Det samma galler fragan om sjalvkostnad. Det ar inte alltid enkelt att uppskatta vad
en timmes guidad tur runt tillverkningsanlaggningen kostar fér den anstallda som
pausar sitt arbete eller drdjer kvar efter arbetet. Exempelvis skulle det kunna vara
en egenforetagare som inte tar ut extra I6n for den timmen, vilket resulterar i att
sjalvkostnaden for bryggeriet eller destilleriet ar nara obefintlig. Det ar inte heller
tydligt vad utredaren uppfattar ar ett skéligt paslag foér en rundvisning som inte har
nagon kostnad for tillverkaren.

For att sdkerstalla en férutsebar tillampning av lagstiftningen rekommenderar
Stockholms Handelskammare att prissattningsregeln for studiebesok utgar eller
justeras i det slutliga lagforslaget.

Utredningen beddémer att prisregleringen ar nédvandig for att forslaget ska stamma
overens med EU-ratten. Stockholms Handelskammare féreslar att fragan lyfts med
EU-kommissionen i det samrad som kommer ske innan lagférslaget gar till
riksdagen.

For lagt satta gransvarden for tillaten produktionsvolym

Utredningen foreslar att moéjligheten att erbjuda gardsforsaljning ska begransas av
tillverkarens arliga produktionsvolym. Enligt utredningens forslag far tillverkaren ha en
hogsta arlig produktionsvolym om som mest 75 000 liter spritdrycker, 500 000 liter jasta
drycker med upp till 10 volymprocent alkohol (exempelvis 4l eller cider) eller 200 000 liter
jasta drycker med mer an 10 volymprocent alkohol (exempelvis vin och fruktvin).

De hogsta tillatna produktionsvolymer som foreslas forefaller vara hamtade fran finsk ratt
och motiveras inte i nagon storre utstrackning. | évrigt saknas motivering med férankring i
forskning eller andra relevanta kallor.
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Det finns flera producenter som skulle ha potential att utvecklas som besdksdestinationer
om begransningen av tillaten produktionsvolym justerades eller togs bort. Nedan listas ett
urval som skulle sta utanfoér regelverket om gardsforsaljning:

e Hernd Gin, 92 000 liter spritdryck (2021), enligt egen uppgift varldens mest prisbelonta
gindestilleri. (Harndsand)

e Nils Oscar, 1,2 miljoner liter jast dryck med upp till 10 procent alkohol (2018), vunnit
flera priser i Beer World Cup. (Nykoping)

e Oppigards Bryggeri, 6ver 1 miljon liter jast dryck med upp till 10 procent alkohol (2019).
(Hedemora)

e Poppels, éver 1 miljon liter jast dryck med upp till 10 procent alkohol (2019). (Jonsered)

Syftet med utredningens forslag ar bland annat att utveckla Sverige som besdksdestination.
Genom att exkludera en rad tillverkare med for stora produktionsvolymer sa riskerar man att
delvis misslyckas med den malsattningen. Manga av de storre producenterna har en fér hog
produktionsvolym for att fa salja pa plats pa bryggeriet eller destilleriet. Samtidigt ar de
valetablerade och har en stor publik. Det innebar att de saledes har potential att bidra till
turismen i Sverige.

Stockholms Handelskammare ser en mycket begransad risk for folkhalsan i att aven storre
aktorer, likt de listade ovan, tillats salja alkohol pa samma satt som mindre tillverkare.
Daremot finns betydande uppsidor i 6kade arbetstillfallen och battre férutsattningar for
svensk landsbygd nar turismen okar.

Utifran detta foreslar Stockholms Handelskammare att de nivabegransningar som foreslas i
forsta hand tas bort eller i andra hand justeras upp sa att de mer etablerade producenterna
ocksa far forutsattningar att bedriva gardsforsaljning. Stockholms Handelskammare
uppfattar inte heller att det finns nagra hinder i EU-ratten for att héja gransvardena for
hogsta tillatna produktionsvolym.

Regelverket bor galla utan tidsbegransning
Utredningen foreslar att regelverket i ett forsta steg ska galla i sex ar fran ikrafttradandet.

Stockholms Handelskammare ifrdgasatter vardet av en sa kallad solnedgangsklausul, det
vill saga att en regel ska sluta galla efter ett visst datum. Det riskerar att begransa viljan att
investera i nya besoksupplevelser, da regelverket ar for kortsiktigt i sin utformning. For
tillverkarna ar det sannolikt viktigt att veta att man kan rékna hem nya investeringar till féljd
av regelverket, och det ar inte sakert att det kan ske redan inom sex ar.

Stockholms Handelskammare rekommenderar darfor att regelverket bor gélla utan
tidsbegransning. Det ar dven mer férenligt med den svenska normgivningstraditionen. | det
har fallet finns inget skal att géra avsteg fran den praxis som galler pa omradet. Det finns
inte heller nagra krav i EU-ratten om att inféra en tidsbegransning, vilket utredningen aven
klargor.
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For Stockholms Handelskammares rakning,

Fredrik Erfelt, bitrddande naringspolitisk chef
6 maj 2022

Carl Bergkvist, naringspolitisk expert
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